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汽车 4S 店的会计与税务问题

张文娟 王旖旎

渊长安大学经济与管理学院 西安 710004冤

【摘要】本文着重介绍汽车销售 4S店厂家返利等特殊业务的会计核算方法，并指出大部分 4S店存在的税务风险，进
而提出几点合理的纳税筹划建议。
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在国家宏观经济政策支持下，汽车市场竞争激烈，汽车销

量快速增长，如何对汽车销售的一些特殊业务进行正确的会

计核算显得尤为重要。同时，在实务中我们发现大部分汽车

4S店存在很多税务缴纳漏洞，因此本文着重介绍 4S店特殊业
务的会计核算方法，并指出 4S店存在的税务风险，进而提出
一些合理的纳税筹划建议。

一、特殊业务的账务处理

1. 返利的账务处理。返利是 4S店中常见的厂家对汽车
经销商的优惠、鼓励政策，由于卖车的利润越来越低，厂家的

返利能够缓解一下经销商的资金压力。返利的主要形式有：

淤用上期返利抵冲本次专营店提车时的车款，即返利直接从
购车款中扣除，并在同一张专用发票上注明折扣金额，进行了

进项冲减，但是基于权责发生制原则，需要对本期返利进行预

估，记入“其他应收款———返利”科目，待返利实现时再冲减；

于现金返利，即厂家给予经销商一定数额的资金奖励。下面我
将以一个具体例子来说明每种返利的会计核算方法。

案例：4S店购入一台车，市场指导价为 92 300 元，提车
价为 86 208元，预估每台车得返利金额为 9 400元。
（1）收到返利时，即返利在发票中以折扣形式反映，并在

同一张专用发票上注明，金额为 50 000元（这个返利金额是
上期返利，与这次购车无关）。账务处理如下：

淤提车时，借：库存商品———某车型 73 682.05，应交
税费———应交增值税（进项税额）12 525.95；贷：应付账款
86 208。
于开票的返利，即发票中开具的负数-折扣折让：借：其他

应收款———返利-42 735.04，应交税费———应交增值税（进项

税额）-7 264.96；贷：应付账款-50 000。
盂返利每月仅预估一次，借：其他应收款———返利

8 034 . 19（9 400/1.17）；贷：库存商品———预估折扣 8 034.19
（9 400/1.17）。

（2）现金返利，如厂家给予 10万的现金奖励，相当于经销
商进货时进项税多抵扣了，返利时应将返利部分的进项税转

出，同时冲减成本。

所以账务处理为：借：现金 100 000；贷：主营业务成本
85 470，应交税费———应交增值税（进项税额转出）14 530。

2. 购入试乘试驾车的账务处理。企业购入试乘试驾车，
相当于将购入存货转入固定资产，基于上牌的需要而必须给

自己开具机动车销售统一发票。所以进货时，借：库存商

品———商品车，应交税费———应交增值税（进项税额）；贷：银

行存款。

开发票时，借：固定资产；贷：主营业务收入，应交税

费———应交增值税（销项税额）。同时结转成本，借：主营业务

成本；贷：库存商品。

二、税务风险

1援 保险返点、上牌代办的税务风险。目前，大部分保险公
司派代理进驻汽车店以便直接对客户收取相关费用，汽车店

会得到保险公司承诺的返点，而上牌费则是汽车店代理车管

所向客户收取。按照规定销售货物的同时代办保险等而向购

买方收取的保险费，以及向购买方收取的代购买方缴纳的车

辆购置税、车辆牌照费，不缴纳增值税，但是收到的返点已构

成企业收入，属于服务收入，应该缴纳营业税。而一般汽车店

给客户上牌会多收取上牌费，如上牌费只需要 300元，但收取
客户 1 000元，上牌收入应视同混合销售收入，增值部分 700
元就应通过维修发票等形式开具专用发票，但是在实际中大

部分汽车企业将保险返点和上牌收取的增值部分不作收入而

逃避缴纳税款。

2援 厂家返利税务风险。返利是厂家对经销商的常见优惠
政策。汽车行业最大的特点是毛利率低，但其厂家返利却很

多。如果返利是以折扣形式，则汽车店逃避不了交税。但是汽

车店对其他返利形式会逃避缴纳税款，如厂家给的广告支援

费、补贴、现金奖励，还有汽车销售后的首次保养或一定公里

数内的维修保养，是由汽车生产厂家来负担的，汽车店往往将

这部分返利直接作为利润分配或者记入小金库。按照规定，商

业企业向供货方收取的与商品销售量、销售额无必然联系，且
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商业企业向供货方提供一定劳务的收入，例如进场费、广告促

销费、上架费、展示费、管理费等，不属于平销返利，不冲减当

期增值税进项税金，应按营业税的适用税目和税率缴纳营业

税，而现金返利则应该申请红字发票，进行进项税额转出。

3援 代办按揭、代付手续费的税务风险。按揭贷款买车已
成为时下流行的购车方式，目前银行都是打着“零利息”的旗

号来吸引顾客贷款，而会用“手续费”来代替“零利息”，具体费

率是按 12期、18期、24期和 36期来规定的，贷款时间越长，
手续费率就越高，而且厂家规定如果顾客选择 12期和 18期，
手续费全部由厂家承担，否则需顾客和厂家共同承担。如顾客

买车贷款 10万，期限为 12个月，费率为 4%，顾客刷信用卡付
款，最后经销商到账只有 96 000，差额 4 000 为代付手续费，
但是厂家最后会以返利形式承担这部分手续费。由此看来，银

行虽然在顾客刷卡时已将手续费直接扣掉，但最终厂家还是

会返还的，按照相关规定，随汽车销售提供的汽车按揭服务和

代办服务业务应征收增值税，但实际中大部分汽车店并未对

这部分费用进行缴纳。

4援 购车送赠品的税务风险。由于卖车利润不大，降价促
销显然不合理，为了吸引顾客，经销商会在顾客购车时随车赠

送座套、底盘装甲、脚垫、靠枕等。根据《增值税暂行条例实施

细则》第四条第八款的规定：将自产、委托加工或者购进的货

物无偿赠送其他单位或者个人，应视同销售货物进行税务处

理，计提增值税销项税金。所以赠品应视同销售，按照市场价

格缴纳增值税，但提供赠品的商家大部分是小规模纳税人或

者个体户，只能开具普通发票或者根本就不提供发票，所以汽

车店购入的这些赠品进项税额无法抵扣。因此大部分汽车店

对这部分赠品只是计入费用、成本，或者根本就没入账，逃避

缴纳税款。

5援 汽车保养、美容业务的税务风险。维修保养、装饰美容
业务已经成为汽车行业的重要利润来源，而且按照《增值税暂

行条例》的相关规定，销售货物或者提供加工、修理修配劳务

以及进口货物的单位和个人为增值税的纳税人，应当缴纳增

值税。因此，汽车 4S店向客户提供的汽车维修保养服务，属于
增值税应税劳务，应缴纳税款。但是一般情况下只要顾客不主

动索要，汽车店不会开发票，这样企业就隐瞒了正常的汽车维

修收入，这是 4S店逃税的重要途径。
6援 低于市场价格销售车辆和车辆购置税的税务风险。汽

车 4S店在购车过程中，由于不小心发生碰撞等非正常损失的
车辆，汽车店一般会以低于成本价格将其销售，但是大部分汽

车店并未对进项税额和销项税额的差额进行转出，这造成了

国家税款流失。大部分顾客以为车辆购置税是以车价款为计

税依据，这样购车者在办理报牌手续时，总希望机动车专用发

票上注明的价款低一些。于是应这些购车客户的要求，汽车

4S 经销企业在销售车辆时，采取“一车两票”的方式开具发
票，也就是说一辆车同时开具机动车专用发票和商业普通发

票：用机动车专用发票开具一部分车价款，余额部分用商业普

通发票以“配件”的形式填写。

7援 购入试乘试驾车的税务风险。根据新修订的《增值税
暂行条例实施细则》第二十五条规定，纳税人自用的应征消费

税的摩托车、汽车、游艇，其进项税额不得从销项税额中抵扣。

而公司购入的试乘试驾车记入固定资产，也符合自用要件，同

时按照《财政部、国家税务总局关于调整和完善消费税政策的

通知》（财税［2006］33号）规定，在出厂环节该车应征收消费
税。故其进项税额不能从销项税额中抵扣，但在实际中大部分

汽车经销商对这部分进项税已抵扣。

三、税务筹划

针对以上税务风险，本文提出汽车 4S店税务筹划建议：
第一，汽车店在购入试乘试驾车时，基于上牌的需要而必

须给自己开具机动车销售统一发票，然后根据发票确认销售

收入并计算应交增值税。但是厂家一般会对试乘试驾车给予

一定的折扣，既然进项税额不可以抵扣，那么汽车店就可以按

照折扣后的价格开票，这样可以达到节税的效果。

第二，针对汽车保养美容业务，本文认为汽车店可以将这

部分业务承包给个体户或者小规模纳税人，税务部门对个体

工商户一般都实行定期定额办法执行征税，也就说会按区域、

地段、面积、设备等核定企业一个月应缴纳税款的额度。因此

通过这一操作方式可以解决上游供货商无法提供增值税专用

发票的问题，同时汽车 4S店也可以获得一定的节税收益。
第三，对于购买赠品，汽车店应尽量选择一般纳税人规模

的企业来进货，这样就可以取得增值税专用发票，对进项税额

进行抵扣。并且尽量选择降价方式来吸引顾客，而不要选择赠

送赠品这种方式。

第四，对于返利，经销商可以与厂家商量，多采取返利折

扣方式或者多增加支援广告费、促销费补助、建店补偿等返利

的金额或比例，相应降低现金返利的金额或比例，使更多的返

利适用 5%的营业税税率，从而降低税收负担。
第五，车辆购置税有一个特殊规定：汽车厂家一般要在新

车上市时向国家税务总局申报新车的官方指导价格，并在国

家税务总局备案，这个价格也就是汽车业界俗称的“光盘价”。

该价格也是消费者缴纳新车购置税的最低计税价格，不含增

值税。所以即使购车优惠幅度再大，车辆购置税将不按发票价

格收税，而是按照国家税务局的最低计税价格。因此当顾客要

求开两张发票来逃避车辆购置税时，要和客户讲清楚税务政

策，以免造成一些不必要的麻烦。

总之，纳税筹划对于企业来说是至关重要的，合理的纳税

筹划会让企业得到很好的节税效益，从而降低企业的成本，提

高企业效益。
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